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La llegítima catalana. ¿Negociem?
G A B A R R Ó  A D V O C A T S  –  H E R È N C I E S  –

Núria Roma i Cortada 
dirigeix el Departament 
de Negociació de Gabarró 
Advocats -Herències-, amb 
l’objectiu d’assolir el màxim 
d’acords en el repartiment del 
patrimoni hereditari entre els 
hereus; de reclamar o pagar 
les llegítimes i de planificar 
les futures successions 
a través dels testaments 
i, si s’escau, de pactes 
successoris. La seva formació 
en matèria successòria, el 
seu tarannà negociador i la 
seva psicologia, l’han dut 
a especialitzar-se en una 
matèria on el sentit comú 
i la vessant humana és 
imprescindible per defensar 
els interessos dels afavorits 
en les herències que, si bé hi 
ha un contingut econòmic, 
sovint hi intervenen factors 
personals que no es poden 
obviar.
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La legítima catalana. ¿Negociamos?
GABARRÓ ADVOCAT S – H E R ÈNC I E S –

Núria Roma i Cortada dirige el
Departamento de Negociación
de Gabarró Advocats
-Herències-, con el objetivo
de alcanzar el máximo de
acuerdos en el reparto
del patrimonio hereditario
entre los herederos, de
reclamar o pagar las
legítimas y de planificar
las futuras sucesiones a
través de los testamentos
y, en su caso, de pactos
sucesorios. Su formación en
materia sucesoria, su talante
negociador y su psicología la
han llevado a especializarse
en una materia donde el
sentido común y la vertiente
humana son imprescindibles
para defender los intereses
de los favorecidos en las
herencias en las que, si bien
hay un contenido económico,
a menudo intervienen factores
personales que no se pueden
obviar.

-CONTINÚA EN LA PÁGINA 5-
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-VE DE LA PORTADA-

1. La llegítima és un dret cada vegada 
més controvertit.
A Anglaterra no hi ha llegítima. I a Catalunya, 
va prenent força la tesi que caldria eliminar 
la llegítima per poder disposar lliurement 
del 100% del patrimoni, al considerar que 
actualment els pares l’estan donant als fills 
en vida, en forma d’estudis, mantenint-los 
fins una edat avançada, mentre que abans 
els fills iniciaven la vida laboral de molt jo-
ves, contribuint a l’augment del patrimoni 
familiar a l’entregar el sou a casa i, per tant, 
quan faltaven els progenitors, l’hereu –que 
acostumava a ser el primogènit- pagava la 
llegítima a la resta dels fills, en part, com a 
recompensa d’aquell esforç econòmic. Que 
la societat percebi la llegítima des de dues 
posicions tan contraposades, com un dret a 
cobrar-la o com una obligació d’haver-la de 
pagar, comporta la necessitat de la consci-
enciació col·lectiva d’haver de negociar te-
naçment per evitar-ne la judicialització.

2. La complexitat en el càlcul de la 
llegítima.
Malgrat els canvis legislatius encaminats 
a afeblir la llegítima, s’ha mantingut inalte-
rable que la llegítima és una quarta part a 
dividir en tants legitimaris hi hagi, qüestió 
objectiva i senzilla. La controvèrsia, però, 
acostuma a aflorar en la fase inicial de for-
mació de l’inventari dels béns hereditaris 
i, acte seguit, a l’hora de determinar-ne el 
valor, perquè es calcula segons el preu real 
de mercat a la data de la defunció. Però per 
a obtenir la base total per calcular la llegí-
tima, a més dels béns que tenia el causant 
al seu nom el dia de la defunció, s’han de 
computar i afegir el valor de les donacions 
fetes pel difunt als seus fills a compte de 
la futura llegítima i les fetes durant els deu 
últims anys de la seva vida, a favor de qual-
sevol persona.

3. Conflicte en el còmput dels actius 
financers.
Quan un compte corrent, un dipòsit a termini, 

accions, fons d’inversió o qualsevol actiu fi-
nancer consta de dos o més titulars, no 
implica directament que la propietat sigui 
a parts iguals dels titulars. L’exemple para-
digmàtic és el compte corrent del proge-
nitor, que no vol estar sol de titular, fent-hi 
constar un dels seus fills, que mai hi ha in-
gressat cap quantitat. Malgrat el que s’acos-
tuma a pensar, tot el capital és del progeni-
tor i, per tant, computa en la seva totalitat a 
efectes del càlcul de la llegítima. La lletrada 
Núria Roma adverteix que les rendes vitalí-
cies, PVIs, PIAs i altres productes d’apor-
tació de primes úniques també s’inclouen 
a l’hora de determinar la base de la llegí-
tima, per molt que des d’algunes entitats 
bancàries s’informi que “operen a banda 
del testament”. En els dos supòsits plante-
jats és factible que a través dels extractes 
bancaris es pugui  esbrinar la viabilitat o no 
de la reclamació, aconsellant-ne sempre la 
negociació. 

4. Conseqüència jurídica al 
desemmascarar les compravendes 
simulades.
Anys enrere era habitual que els pares po-
sessin a nom del seu fill/a algun dels seus 
pisos simulant una compravenda, sense 
que el fill/a pagués un euro, enlloc de sig-
nar una escriptura de donació. En seu de 
llegítima, aquestes compravendes fictícies 

poden ser desemmascarades i, en conse-
qüència, declarar la nul·litat de la compra-
venda i que el pis retorni al patrimoni del 
causant, amb la qual cosa el seu valor for-
maria part del còmput de la llegítima.

5. Consideracions al fer donacions 
als fills per adquirir el primer 
habitatge i/o el negoci.
Constitueix una donació a compte de la fu-
tura llegítima quan els pares regalen als fills 
el seu primer pis o diners per adquirir-lo i/o 
el negoci o diners per emprendre’l, excep-
te que a l’escriptura notarial s’hi especifiqui 
el contrari. Per tant, resulta imprescindible 
establir en el mateix acte de la donació les 
característiques que es pretenen en base a  
la voluntat i intencionalitat dels pares, sense 
donar lloc a altres interpretacions.

6. L’hereu pot escollir amb què paga 
la llegítima, però amb limitacions.
Excepte que el legitimari ho permeti, l’he-
reu no pot pagar la llegítima, per exemple, 
amb un pis que ja tenia, sinó que ha de ser 
amb béns de l’herència o amb diners (here-
tats o del seu patrimoni). I, en tot cas, aquest 

pis hauria de ser sencer. Davant els condi-
cionants legalment establerts, és neces-
sari negociar per evitar un desenllaç més 
costós. Cobrar la llegítima amb diners és 
la forma més sol·licitada i la més emprada 
a la pràctica, però en herències amb poca 
liquiditat no és tan senzill, optant, si es pot, 
per obtenir finançament bancari a través 
de préstecs hipotecaris sobre un immoble 
heretat.

7. La importància de regular el dret 
de llegítima als testaments.
Núria Roma afirma amb contundència que 
cal fer testament on, a més de repartir el 
patrimoni, és necessari especificar deter-
minats aspectes que afecten la llegítima, ja 
sigui el desheretament d’un fill o, simple-
ment, si es vol o no que la llegítima meriti 
interessos, perquè quan un legitimari de-
mana a l’hereu la llegítima, posem el cas, 
de 100.000€, just abans que transcorrin 
els deu anys previstos legalment per a re-
clamar-la, aquesta llegítima s’incrementa 
amb uns 35.000€ d’interessos que, d’ha-
ver-se prohibit al testament, se’ls estalvia-
ria. Paradoxalment, en la conjuntura econò-
mica actual, l’interès bancari és inexistent, 
mentre que l’interès legal previst pel 2019 
és del 3%.
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A Catalunya va 
prenent força la tesi 
que caldria eliminar 
la llegítima per poder 
disposar lliurement del 
100% del patrimoni

Cobrar la llegítima 
amb diners és la 
forma més sol·licitada 
i la més utilitzada a 
la pràctica, però en 
herències amb poca 
liquiditat no és tan 
senzill
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1-La legítimaesunderechocadavez
más controvertido.
En Inglaterranohay legítima.YenCatalunya,
va tomando fuerza la tesis de que habría
que eliminar la legítima para poder dispo-
ner libremente del 100% del patrimonio, al
considerar que actualmente los padres la
están dando a los hijos en vida, en forma de
estudios, manteniéndolos hasta una edad
avanzada, mientras que antes los hijos ini-
ciaban la vida laboral siendo muy jóvenes,
contribuyendo al aumento del patrimonio
familiar al entregar el sueldo en casa y, por
tanto, a falta de los progenitores, el herede-
ro -que solía ser el primogénito- pagaba la
legítima al resto de los hijos, en parte, como
recompensa de aquel esfuerzo económico.
Que la sociedad perciba la legítima desde
dos posiciones tan contrapuestas como
un derecho a cobrarla o como una obliga-
ción de tener que pagar, conlleva la nece-
sidad de la concienciación colectiva de te-
ner que negociar tenazmente para evitar su
judicialización.

2. La complejidadenel cálculode la
legítima.
Apesar de los cambios legislativos encami-
nados a debilitar la legítima, se ha manteni-
do inalterablequeésta esunacuarta parte a
dividir entre tantos legitimarios haya, cues-
tión objetiva y sencilla. La controversia, sin
embargo, suele aflorar en la fase inicial de
formación del inventario de los bienes here-
ditarios y, acto seguido, a lahoradedetermi-
nar el valor, que se calcula según el precio
real de mercado a fecha del fallecimiento.
Peropara obtener la base total para calcular
la legítima, además de los bienes que tenía
el causante a su nombre el día del falleci-
miento, se computarán y añadirán el valor
de las donaciones hechas por el difunto a
sus hijos a cuenta de la futura legítima y las
hechas durante los diez últimos años de su
vida, a favor de cualquier persona.

3.Conflicto enel cómputode los
activos financieros.
Que una cuenta corriente, un depósito a

plazo, acciones, fondos de inversión o cual-
quier activo financiero conste de dos o más
titulares no implica directamente que la
propiedad sea a partes iguales de los titula-
res. El ejemplo paradigmático es la cuenta
corriente del progenitor, que no quiere es-
tar solo de titular, haciendo constar a uno
de sus hijos, que nunca ha ingresado nin-
guna cantidad. Pese a lo que se suele pen-
sar, todo el capital es del progenitor y, por
tanto, computa en su totalidad a efectos
del cálculo de la legítima. La letrada Núria
Roma advierte que las rentas vitalicias,
PVIs, PIAs y otros productos de aportación
de primas únicas también se incluyen a la
hora de determinar la base de la legítima,
por mucho que desde algunas entidades
bancarias se informe que “operan a par-
te del testamento”. En los dos supuestos
planteados es factible que a través de los
extractos bancarios se pueda averiguar la
viabilidad o no de la reclamación, aconse-
jando la negociación.

4.Consecuencia jurídica al
desenmascarar las compraventas
simuladas.
Años atrás era habitual que los padres pu-
sieran a nombre de su hijo/a alguno de sus
pisos, simulando una compraventa, pero sin
que el hijo pagara ni un euro, en lugar de

firmar una escritura de donación. En sede
de legítima, estas compraventas ficticias
pueden ser desenmascaradas y, en conse-
cuencia, declarar la nulidad de la compra-
venta y que el piso vuelva al patrimonio del
causante, con lo que su valor formaría parte
del cómputo de la legítima.

5.Consideraciones al hacer
donaciones a los hijospara adquirir
la primera vivienday/oel negocio.
Constituye una donación a cuenta de la fu-
tura legítima cuando los padres regalan a
los hijos su primer piso o dinero para adqui-
rirlo y/o el negocio o dinero para empren-
derlo, excepto que en la escritura notarial se
especifique lo contrario. Por lo tanto, resulta
imprescindible establecer en el mismo ac-
to de la donación las características que se
pretenden en base a la voluntad e intencio-
nalidad de los padres, sin dar lugar a otras
interpretaciones.

6. El herederopuedeescoger con
quépaga la legítima, pero con
limitaciones.
Salvo que el legitimario lo permita, el here-
dero no puede pagar la legítima, por ejem-
plo, con un piso que ya tenía, sino que debe
ser con bienes de la herencia o con dinero
(heredados o de su patrimonio). Y, en todo

caso, este piso debería ser entero. Ante los
condicionantes legalmente establecidos,
es necesario negociar para evitar un desen-
lacemás costoso. Cobrar la legítima con di-
nero es la formamás solicitada y la más uti-
lizada en la práctica, pero en herencias con
poca liquidez no es tan sencillo, optando, si
se puede, por obtener financiación bancaria
a travésdepréstamoshipotecarios sobreun
inmueble heredado.

7. La importanciade regular
el derechode legítimaen los
testamentos.
Núria Roma afirma con contundencia que
hay que hacer testamento donde, además
de repartir el patrimonio, es necesario espe-
cificar determinados aspectos que afectan
a la legítima, ya sea el desheredamiento
de un hijo o, simplemente, si se quiere o no
que la legítima devengue intereses, por-
que cuando un legitimario pide al heredero
la legítima, pongamos el caso, de 100.000
euros, justo antes de que transcurran los
diez años previstos legalmente para recla-
marla, esta legítima se incrementa en unos
35.000 euros de intereses que, de haberse
prohibido en el testamento, se los ahorraría.
Paradójicamente, en la coyuntura económi-
ca actual, el interés bancario es inexistente,
mientras que el interés legal previsto para
el 2019 es del 3%.
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EnCatalunyava
tomandofuerzala
tesisdequehabríaque
eliminarlalegítima
parapoderdisponer
librementedel100%del
patrimonio

Cobrarlalegítima
condineroeslaforma
mássolicitadaylamás
utilizadaenlapráctica,
peroenherenciascon
pocaliquideznoestan
sencillo


