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“Com a hereu, puc reclamar més
del que em deixen al testament?”

... ve de la portada

-Latendencia és negociar la quarta falcidia?
E1 90% dels assumptes del despatx, ja siguin
herencies, entregues de llegitimes, entregues
de llegats, quartes falcidies, etc., finalitzen
amb un acord. Una bona negociacié és basica
per evitar la judicialitzacio de les herencies,
que s6n molt costoses i Seternitzen inneces-
sariament, amb conseqtiéncies tan desastro-
ses com la davallada del patrimoni immobi-
liari. El nostre objectiu prioritari és sempre
que les parts arribin a un acord sense haver
de passar pel jutjat.

-Comes gestionaalapracticala

reclamacio de la quarta falcidia?

Quan el client llegeix el testament i compro-
va que és hereu, ve al despatx perqué ens en-
carreguem de tramitar tota I’herencia. A la
primera reunio 'assessorem i, si hi ha dret
a reclamar la quarta falcidia, ja la detectem
i 'informem. Respecta la resta, apliquem el
procedir habitual de totes les heréncies, és
a dir, li preparem l'inventari dels béns i els
valorem de la forma més avantatjosa possi-
ble, negociem i preparem les entregues dels

en casos excepcionals, la Llei preveu que qui fa
testament pugui prohibir que ningt reclami la
falcidia i, per tant, s'assegura que el seu repar-
timent no es veura alterat.

llegats i de llegitimes amb la resta d’afavorits
al testament i liquidem els impostos, fins que
feml'entrega de totaladocumentacié ambels

béns al seu nom.

-LaLlei permet que qui faci el testament

prohibeixila quartafalcidia. Una
provameés de laimportanciad’una
planificacio testamentaria prévia. ...

Mentre que lallegitimanomés es pot prohibir

-La fiscalitat juga un paper important

en la planificacié hereditaria?

[Somriu...] Mentre haguem de pagar impost
de successions i impost de plusvalua munici-
pal per rebre béns provinents de les herencies,
sera de vital importancia perals futurs hereus
haver planificat fiscalment les heréncies, ente-
nent-ho com un exercici de prevencio i, alho-
ra, de responsabilitat paternofilial. Al despatx
elaborem molts estudis fiscals pensant en la

sigui inferior.

futura carrega fiscal que hauran de suportar
els fills o les persones que hagin d’heretar, i
en base als resultats, fem encaixar la voluntat
dels clients i veiem quines peces podem can-
viar per tal que la quantitat d'impostos a pagar

Artesans del dret de successions

Amb més de 10 anys d’experiéncia com a

advocada especialista en dret de successi-

ons, Meritxell Gabarr¢ i Sans es defineix

com una “artesana del dret de successi-

ons”, i centra la tasca diaria a tancar acords

per poder evitar la via judicial, dissenyar

planificacions fiscals per estalviar impostos

I, arribat el cas, defensar els interessos dels
i/ seus clients davant els tribunals. Creu que

la clau per aconseguir els millors resultats
passa per “un tracte huma directe, continuat
i molt personalitzat davant la forta carrega
emotiva i emocional que impliquen els te-
mes d'heréncies”. Gabarré també imparteix
classes en diversos masters, cursos i confe-
réncies organitzades per diferents col-legis
professionals, i pertany a diferents associaci-
ons juridiques especialitzades.

hem d’oblidar que cada cas és diferent, aixi
que la nostra feina és analitzar-los un per un,
centrant-nos molt en el patrimoni i en les si-
tuacions o especificitats familiars, de manera
que en funcio6 del que cada client ens explica
que necessita, assessorar-lo sobre la millor al-
ternativa. Es 'inica manera de confeccionar
testaments “a mida”.
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-Pero aquesta planificacio no només

té beneficis en la part fiscal.

Els seus beneficis van més enlla perqué amb
una bona planificacié previa del testament,
podem evitar problemes posteriors. Per tot
aixo, és fonamental un bon assessorament en
el testament, que és on cada persona indicara
clarament com vol repartir els seus béns i no
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“Nuestra profesion, desconocida por parte de
la ciudadania, es en cambio reconocida por
abogados, empresas y clientes habituales”

on despacho propio,
fundado hace mas de
25 afios de la mano de
Montserrat Botet, ejerce
en Barcelona y I'Hospitalet, la
procuradora Anna Marfa Gomez-
Lanzas Calvo participa junto
a otros juristas en Barcelona
Mediacio.

-iCree que lafiguradel

procurador esta suficientemente
valorada y reconocida?

Nuestra profesion es desconocida por
unabuena parte de la ciudadania, pe-
ro los abogados empresas y clientes
habituales si que reconocen nuestra
labor, sean particulares o socieda-
des, asi como los funcionarios de la
Administracion de Justicia con los
que tenemos un contacto diario. En
los juzgados saben que nosotros ayu-
damos a resolver los pequefos pro-
blemas cotidianos, porque, como ex-
pertos en derecho procesal, somos
responsables de todos los tramites
judiciales a instancia de parte y del
buen funcionamiento del procedi-
miento. Digamos que somos conoci-
dos en las distancias cortas y desco-
nocidos en las largas.

-{En qué estado se encuentrala

ley de servicios profesionales?

La ley de servicios profesionales pa-
rece que no sera tramitada en esta
legislatura, por tanto abogados y pro-
curadores mantenemos al dia de hoy
nuestras funciones, asi como nues-
tros aranceles que siguen plenamen-
te vigentes.

-{Como hanrepercutido las tasas
judiciales en el ambito judicial?

Las tasas judiciales han perjudica-
do a los ciudadanos y empresas para
ejercer su derecho de poder acceder
alatutelajudicial efectivareconocida
en el articulo 24 de la Constitucion.
El pasado dia 28 de febrero se publi-
c6 en el BOE el acuerdo del consejo
de ministros acordando la exencién
del pago de las tasas en cuanto a las
personas fisicas, parece que empie-
za a dar sus frutos la solicitud de la
sociedad y de los profesionales del
mundo del derecho ano poner trabas
para acceder a los tribunales y mas
en estos momentos de dificultades
econdmicas.

-iComo ve el futuro profesional
delos procuradores?
Los procuradores llevamos siglos de

existencia, hemos ido evolucionan-
do en el tiempo a las necesidades de
nuestros clientes para ofrecer el me-
jor servicio profesional, adaptdndo-
nos tanto a las reformas legales asi
como a las nuevas tecnologias, sobre
todo en los tltimos afos, las mas re-
levantes las notificaciones por lex-
net, presentacion de demandas y es-
critos telematicos. Asimismo, en una
inminente reforma, vamos a tener
capacidad de realizar los actos de co-
municacion personales, aliviando asi
la carga de trabajo de los tribunales.
Creo que todos los cambios nos dan
nuevas oportunidades de mejorar y
ofrecer un mejor servicio profesional.

-{En qué consiste su proyecto
relacionado con la mediacion?
iPor qué lo haimpulsado?
Laidea surgio tras cursar el master
para ofrecer a los clientes y abogados
una nueva colaboracion en los temas
que consideren necesario acudir a la
mediacion para resolver o aminorar
el conflicto de fondo con la intencion
de facilitar de esta forma a los letra-
dos su trabajo.

Quiero desde aqui agradecer a to-
dos los que confian en mi despacho
como procuradora de los tribunales

caminos de colaboracion en cuanto a
la mediacién.

para ofrecerles también abrir nuevos ~ Www.procuradorbarcelona.net
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