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“Com a hereu, puc
reclamar més del
que em deixen

al testament?”

Entrevista amb Meritxell Gabarroé i Sans
Advocada i directora de Gabarré Advocats — Heréncies —

fectivament, la Llei preveu que a una persona que ha estat nomenada hereva
en testament se li garanteixi una quota hereditaria minima, anomenada
quarta falcidia, que suposa el 25% del 75% de tots els béns de I'heréncia. El
25% restant és el dret de llegitima. En cas que I'hereu també sigui fill, podra
reclamar totes dues quartes: la llegitima i la falcidia. Meritxell Gabarrd, experta en dret

de successions, ens ho explica.

-Com a hereus, quantindrem
dretalaquartafalcidia?

La quarta falcidia sempre va lligada a un testa-
ment, en qué la majoria dels béns que confor-
men el patrimoni del difunt ha estat llegada a
altres persones, de tal manera que el romanent
de Therencia resulta insuficient per a cobrir la
quota minima que la Llei reconeix a tot hereu,
pel sol fet d’haver-ne estat instituit. Per tant, si
Ihereu veu que el que li han deixat en herén-
cia no arriba a cobrir aquest 25% del 75 % dels
béns, pot reclamar la quarta falcidia. Cal tenir en
compte que un fill que ha estat nomenat hereu té
dret a reclamar aquesta quarta falcidia i a més,
la llegitima, perque totes dues son compatibles.

-Quan es pot reclamaria qui?

La quarta falcidia es pot reclamar un cop hi ha
hagut la defuncio, perqué aquest és el moment
en qué podemsaber que hidiu al testament i, per

tant, quins béns s’han llegat; quins béns queden
alromanent de’herénciai, siaquests iltims, son
suficients per cobrir la quota minima a que té
dretl’hereu. Ilareclamacio es dirigira a aquelles
persones que hagin rebut els llegats, que podran
pagar-laendiners o en partdel que hanrebut en
concepte dellegat. Cal tenir molt en compte, pe-
10, que per poder-lareclamar 'hereu té sis mesos
per fer un inventari dels béns, ilallei regula com
s’ha d’elaborar. Certament, la quarta falcidia és
undretmoltespecific, gens facil de detectar sino
s’hi esta habituat, no només perqué no és cone-
guda, sind perqué als testaments no hi apareix
escrit cap reconeixement del dret, com si que
ocorre amb lallegitima. A totes les quartes falci-
dies que hem reclamat i negociat al despatx, els
clients ignoraven que hi tenien dret.
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“Com a hereu, puc reclamar més
del que em deixen al testament?”

.. ve de la portada

-Latendencia és negociar la quarta falcidia?
El 90% dels assumptes del despatx, ja siguin
herencies, entregues de llegitimes, entregues
de llegats, quartes falcidies, etc., finalitzen
amb un acord. Una bona negociacié és basica
per evitar la judicialitzacio de les heréncies,
que son molt costoses i s’eternitzen inneces-
sariament, amb conseqiiéncies tan desastro-
ses com la davallada del patrimoni immobi-
liari. El nostre objectiu prioritari és sempre
que les parts arribin a un acord sense haver
de passar pel jutjat.

-Comesgestionaalapracticala

reclamacio de la quarta falcidia?

Quan el client llegeix el testament i compro-
va que és hereu, ve al despatx perqueé ens en-
carreguem de tramitar tota Iheréncia. A la
primera reunié Passessorem i, si hi ha dret
areclamar la quarta falcidia, ja la detectem
i 'informem. Respecta la resta, apliquem el
procedir habitual de totes les herencies, és
a dir, li preparem P'inventari dels béns i els
valorem de la forma més avantatjosa possi-
ble, negociem i preparem les entregues dels
llegats i de llegitimes amb la resta d’afavorits
al testament i liquidem els impostos, fins que
femlentrega de totala documentacidamb els
béns al seu nom.

-LaLlei permet que qui faci el testament
prohibeixi la quarta falcidia. Una

provamés de laimportanciad'una
planificacié testamentaria prévia. ..

Mentre que lallegitima noméses pot prohibir
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en casos excepcionals, la Llei preveu que qui fa
testament pugui prohibir que ningt reclami la
falcidia 1, per tant, s’assegura que el seu repar-
timent no es veura alterat.

-La fiscalitat juga un paper important

en la planificaci hereditaria?

[Somriu...|] Mentre haguem de pagar impost
de successions i impost de plusvalua munici-
pal per rebre béns provinents de les heréncies,
sera de vital importancia per als futurs hereus
haver planificat fiscalment les heréncies, ente-
nent-ho com un exercici de prevencio i, alho-
ra, de responsabilitat paternofilial. Al despatx
elaborem molts estudis fiscals pensant en la

futura carrega fiscal que hauran de suportar
els fills o les persones que hagin d’heretar, i
en base als resultats, fem encaixar la voluntat
dels clients i veiem quines peces podem can-
viar per tal que la quantitat d’impostos a pagar
sigui inferior.

-Perd aquesta planificacio no només

té beneficis en la part fiscal.

Els seus beneficis van més enlla perque amb
una bona planificacié previa del testament,
podem evitar problemes posteriors. Per tot
aix0, és fonamental un bon assessorament en
el testament, que és on cada persona indicara
clarament com vol repartir els seus béns i no

Artesans del dret de successions

Amb més de 10 anys d’experiéncia com a
advocada especialista en dret de successi-
ons, Meritxell Gabarrd i Sans es defineix
com una “artesana del dret de successi-
ons”, i centra la tasca diaria a tancar acords
per poder evitar la via judicial, dissenyar
planificacions fiscals per estalviar impostos

1, arribat el cas, defensar els interessos dels
seus dients davant els tribunals. Creu que

la clau per aconseguir els millors resultats
passa per “un tracte huma directe, continuat
1 molt personalitzat davant la forta carrega
emotiva i emocional que impliquen els te-
mes d'heréncies”. Gabarré també imparteix
classes en diversos masters, cursos i confe-
réncies organitzades per diferents col-legis
professionals, i pertany a diferents associaci-
ons juridiques especialitzades.

hem d’oblidar que cada cas és diferent, aixi
que la nostra feina és analitzar-los un per un,
centrant-nos molt en el patrimoni i en les si-
tuacions o especificitats familiars, de manera
que en funcio del que cada client ens explica
que necessita, assessorar-lo sobre la millor al-
ternativa. Es I'inica manera de confeccionar
testaments “a mida”.
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