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El contacto con las herencias es inevitable

La planificacion sucesoria se confirma como la mejor herramienta disponible para evitar, en la medida
de lo posible, conflictos intrafamiliares y para minimizar el impacto impositivo en los herederos

n dia recibiremos
y un dia dejare-
mos. Asi es. A lo
largo de nuestra
vida tendremos
alguna experiencia sucesoria.
Entonces, jpor qué todavia
nos cuesta tanto afrontar el
proceso de planificar nuestras
herencias? La respuesta es tan
subjetiva, como tipologias de
personas o familias hay.

Evitar hipotéticos conflic-
tos familiares habia sido el
eje vertebrador de las plani-
ficaciones hereditarias cata-
lanas, a través de la figura
del hereu cataldn, instituido
en testamento, en capitula-
ciones matrimoniales o in-
cluso en heredamientos.

El cambio de modelo y
de la propia sociedad ha
conllevado una mayoritaria
manera de testar a favor de
todos los hijos. Las desave-
nencias familiares pueden,
o0 no, tener lugar. La cautela
es altamente recomendable
y la solucién pasa por elabo-
rar tantos lotes -idénticos o
no- como hijos se tenga.

Pero el paradigma de la
armonia familiar pierde
sentido si los herederos se
plantean renunciar a la he-
rencia porque no ven cémo
poder pagar los impuestos.
De aqui que los impuestos
de las sucesiones se hayan
convertido en los auténti-
cos protagonistas de las he-
rencias del siglo XXI.

La gréfica contempla tres
escenarios, en un periodo de
dos afios, de un hijo que re-
cibe via herencia de su padre
o madre, cuatro pisos del ba-
rrio de Sant Antoni de Barce-
lona, de unos 75 metros cua-
drados y de un valor catastral
de 156.000€ por piso, siendo
uno de los pisos la vivienda
habitual de los padres (estd
bonificada en un 95% tanto
en el impuesto de sucesiones
como en el impuesto de plus-
valia del Ayuntamiento).

Efectivamente, la modifi-
cacion de la ley del impues-
to de sucesiones catalan en
mayo de 2020 habra provo-
cado en el ejemplo analizado
un aumento del 140%. Y des-
de enero de 2022 ha subido
un nuevo 65%, de forma in-
directa, por via de los valores
de referencia de los inmue-
bles que ahora determina el
Catastro, que depende del Mi-
nisterio de Hacienda.

En resumen, el heredero
del ejemplo habria pagado
44.768,20€ de impuesto de su-
cesiones si su padre hubiera
fallecido el 1 de enero de 2020.
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Sin embargo, como la defun-
cion es en febrero de 2022,
paga 177.362,68€, es decir, un
296,17% mds que en el 2020.

El pretexto es asimilar
los valores a la realidad del
mercado. Y la consecuen-
cia de la nueva valoracién
de los inmuebles es clara:
a mayor valor de lo que se
hereda, mds se paga por
el impuesto de sucesiones
que, al ser progresivo, aho-
raya afecta sustancialmen-
te desde los patrimonios
por los cuales antes prdc-
ticamente no se pagaba. Y
por los que pagaban cuotas
asumibles, ahora puede ser
todo un reto afrontarlas.

El problema en las heren-
cias cada vez es mas marca-

cuenta con departamentos de Fiscal,

Incluso en los casos
en los que no se

ha planificado la
herencia en vida,
antes de firmar la
escritura notarial
hay que analitzary
valorar en base a ley
las otras opciones,
que siempre estan

damente dual. Por un lado,
llevar a cabo acciones para
poder pagar los impuestos y,
de la otra, la judicializacion
de herencias para poder re-
solver el reparto del patri-
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monio, porque la angustia de
muchos herederos es mayor
al no ver la luz de cdmo pa-
gar los impuestos y, de rebo-
te, se intensifica el conflicto
familiar, que dificulta o llega
a imposibilitar el acuerdo.

Apostar por prevenir en
lugar de curar es una de las
claves, también en los pro-
cesos sucesorios. E incluso
en los casos en los que no
se ha planificado la heren-
cia en vida, antes de firmar
la escritura notarial hay que
analizar y valorar en base a
ley las otras opciones, gue
siempre estan.

La moraleja es inequi-
voca: planificacién, aseso-
ramiento y especializacion
dentro de la especializa-
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La moraleja

es inequivoca:
planificacién,
asesoramiento y
especializacién
dentrode la
especializacién

cién. Como en tantos otros
sectores, la complejidad le-
gislativa requiere, incluso,
especializarse dentro de la
propia especialidad. Lo que
el despacho barcelonés GA-
BARRG ADVOCATS -HEREN-
CIES- practica desde hace
afios, contando con depar-
tamentos subespecializados.
El Departamento FISCAL de
sucesiones, pilar fundamen-
tal porgue los impuestos
pueden llegar a monopolizar
las decisiones hereditarias.
El Departamento de NEGO-
CIACION de sucesiones, muy
necesario y gque exprimen
al maximo por filosofia del
despacho. El Departamento
JUDICIAL de sucesiones, gue
cada vez es mas demandado
y es el mas hiper especializa-
do porque hay que tener un
elevado conocimiento tanto
de la materia sustantiva (ley
civil de las herencias), como
del judicial (ley procesal) y el
Departamento de INTERNA-
CIONAL de sucesiones, gue
se ha convertido en parte del
presente de las herencias,
por la gran cantidad de lazos
entre personas de diferentes
nacionalidades.





